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“ a  i d e i a  d e  c r i a ç ã o  d e s t e  e s p a ç o  s u r g i u

p o r q u e  o  F e r n a n d o  e s t a v a  fa r t o  d e  e s t a r  e m  

c a s a  – e s t a v a  a  g a s t a r  e x a g e r a d a m e n t e  a  

a l c a t i fa  e n t r e  a  s a l a  e  o  f r i g o r i f i c o ! ” .



• S I N G U L A R I D A D E S

• …  a fa s t i n s i g h t…  





Diferenciadores 

As pessoas fazem o seu prato 
e depois sentam-se e 
regressam á bancada 
sucessivas vezes. Parcerias 

Ligações a chefes, formadores 
e outras especialistas em 
função dos eventos.





Criação do Negócio

Local para socializar e 
partilhar o espaço de 
trabalho.

A oportunidade

Todos diziam que não teria 
sucesso … duraria 1 a 2 
meses…





A oportunidade

Quantidade de livros 
devolvidos

Diferenciadores 

Local sumptuoso …





Criação do Negócio

Tudo começou em termos 
académicos.

A oportunidade

90% dos daltónicos têm 
dificuldade em se integrar 
socialmente.





Criação do Negócio

Operação de M.B.O.

Diferenciadores 

Produtos 100% natural

Parcerias 

C. Municipal, UBI, Inovcluster
…





Criação do Negócio

Legado familiar

Diferenciadores 

Diversidade de oferta de 
soluções
Forte I&D





Criação do Negócio

Despedirem o patrão…

A oportunidade

Os advogados tinham um 
problema de gerir 
adequadamente os seus 
escritórios.





Diferenciadores 

Atendimento personalizado;

Rede de trabalho com múltiplas  
entidades.



• S I M I L A R I D A D E S

1 . R a z o e s  d a  c r i a ç ã o  d o  n e g ó c i o .

2 . A  i d e n t i f i c a ç ã o  d a  s  o p o r t u n i d a d e s

3 . O s  a s p e t o s  d i s t i n t i v o s .

4 . P a r c e r i a s .



• R I S C O S

1 . A  d i f e r e n c i a ç ã o  n e m  s e m p r e  é  c l a r a  e  

s u s t e n t á v e l

2 . D e f i c i ê n c i a s  d e  G e s t ã o

3 . C o n c e n t r a ç ã o  n o s  a s p e t o s  p r o d u t i v o s

4 . C o n c e n t r a ç ã o  e m  n i c h o s  d e  m e r c a d o .



• M I T O S

1 . M a r k e t i n g  &  Ve n d a s  ?

2 . M e r c a d o s  s ã o  i n d i f e r e n c i a d o s ?

3 . A  i d e i a  é  o  f u n d a m e n t a l ?

4 . É  s i m p l e s ,  e  f á c i l .



“ S o m o s  f e l i z e s .  N ã o  t e m o s  a  c e r t e z a

a l g u m a s  v e z e s  d e  q u e  a o s  3 0  d i a s

t e r e m o s  o  r e t o r n o ,  m a s  e s t a m o s  

d i s p o s t o s  a  p e n a r  p o r  u m  p r é m i o  m a i o r ” .



j
e

t
o

A
p

r
e

e
n

. F u n d a ç ã o  A E P . te
ll
in
g


